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d’un nouvel équipement: n’ayez pas peur de comparer entre les diverses

U n conseil pour bien choisir votre mode de financement lors de 'acquisition

institutions financiéres et surtout sachez bien négocier. Si votre dossier est
impeccable, qu’il présente un fort potentiel de développement, que votre histo-
rique est sans tache, soyez certain que linstitution prétera une attention toute
particuliére a votre demande. La concurrence est trés forte entre les préteurs et
vous seriez surpris des offres que I'on pourrait vous proposer.

Quatre préteurs ont retenu notre atten-
tion : GE Capital, la Banque de développement
du Canada (BDC), le Mouvement Desjardins et
Investissement Québec qui n’a jamais retourné
nos appels.

GE Capital

GE Capital se spécialise dans le finance-
ment sur les équipements industriels. Que ce
soit dans les secteurs de ['agroalimentaire,
construction, exploitation miniére, transport,
énergie, manufacturier, aéronautique, etc. deux
solutions sont proposées: le prét traditionnel a
terme pour une période définie et le crédit-bail.

A lintérieur du crédit-bail, deux choix sont of-
ferts: le crédit-bail acquisition et le crédit-bail
opérationnel.

Crédit-bail acquisition

Dans le premier cas, GE Capital détient I'équi-
pement jusqu’au terme convenu entre les deux
parties. Puis, le bien peut étre acquitté pour 1 $ ou
un montant prédéterminé. «Je compare cette
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« Nous sommes les seuls au pays a proposer le
crédit-bail opérationnel parce que les banques
a charte n'ont pas le droit de reprendre un actif
a terme. » - Nicolas Bélanger, directeur de
comptes, GE Capital

offre a la location d'une voiture. L’'emprunteur
paie une mensualité, disons pendant une pé-
riode 48 mois, et a terme la valeur de rachat est
connue. Le client a alors la possibilité d’acheter
ou non la voiture. C'est le méme principe dans
le cas qui nous préoccupe», explique Nicolas
Bélanger, directeur de comptes, GE Capital.
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Crédit-bail opérationnel

Clest ici gu'intervient le crédit-bail opération-
nel. Si I'entrepreneur choisit ce mode de finan-
cement parce qu'il n'est pas trop certain que
I'acquisition de son équipement répondra aux
besoins futurs a cause des changements tech-
nologiques dans son secteur, le crédit-bail opé-
rationnel est probablement la solution.

A terme, I'entrepreneur peut remettre les clés a
GE Capital sans pénalité.

Deux préteurs sur trois choisissent le crédit-bail
opérationnel, selon GE Capital.

Banque de développement du
Canada

A la Banque de développement du Canada
(BDC), rapproche peut étre quelque peu dif-
férente par rapport a l'ensemble des préteurs.
Dans un premier temps, le représentant fera un
tour d’horizon de I'entreprise pour vérifier si le
propriétaire a réellement besoin d'acquérir le
nouvel équipement et comment pourrait-il faire
autrement pour augmenter sa capacité de pro-
duction et sa productivité.

«Celte réflexion est encouragée a [l'endroit
de tous nos clients avant de se lancer dans
un financement majeur. Dans le passg, un
client voulait emprunter 750 000$ pour l'achat
d'une machine-outil et aprés analyse, nous
en sommes arrivés a la conclusion qu'il fallait
simplement mettre en place un processus de

Allonge la durée de vie des équipements
et réduit les colts opérationnels.

Belzona peut solutionner les problémes

d’érosion-corrosion des
de transfert des fluides,

équipements
réparant les

piéces destinées a la feraille, protégeant
les équipements contre la détérioration
et améliorant le rendement des pompes
neuves ou existantes.
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« Un tour d’horizon de I'entreprise est une
réflexion encouragée a I'endroit de tous nos
clients avant de se lancer dans un financement
majeur.» - Louis Dallaire, vice-président
adjoint, Développement de produits et distribu-
tion électronique, Banque de développement du
Canada

réorganisation. La machine-outil n'a jamais été
achetée. Iy a donc des questions préliminaires
a poser avant fout,» indique Louis Dallaire,
vice-président adjoint, Développement de pro-
duits et distribution électronique, Banque de
développement du Canada.

Financement sur mesure

La BDC propose un financement sur mesure
a tous ses clients. L'objectif est d'adapter le
montant du prét jusqu'a 100% du colt d'acqui-
sition de I'équipement. Au besoin, le prét peut
atteindre les 125% pour couvrir les frais addi-
tionnels comme la formation des employés et
l'installation de la machinerie. La durée de vie
utile de Fappareil est également prise en consi-
dération. Il en est de méme pour le fonds de
roulement qui ne doit pas étre fragilisé.

AlaBDC, il 'y a pas de crédit-bail. Le taux d'in-
térét va varier en fonction du risque du dossier.

Mouvement Desjardins

Le Mouvement Desjardins détient 28% de la
part du marché dans le financement aux entre-
prises, ce qui en fait un joueur d'importance au
Québec. Au-dela de 400 000 entreprises font
affaires avec [l'institution. «Nos solutions de
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financement prévoient des préts a court terme,
c'est-a-dire 1 an et moins, ce que la BDC ne fait
pas. Nous pouvons préter jusqu’a concurrence
de 100% avant taxes selon certains critéres en
financement conventionnel. Tout repose sur la
durée de vie utile de I'équipement, de la nature,
de l'historique et des dirigeants de l'entreprise.
C'est une trés belle proposition offerte a nos
entrepreneurs», soutient Daniel Laframboise,
vice-président, Comptes majeurs et franchises,
Centre-du-Québec, Mouvement Desjardins.

« Tout repose sur la durée de vie utile de I'équi-
pement, de la nature, de I'historique et des diri-
geants de l'entreprise.» - Daniel Laframboise,
vice-président, Comptes majeurs et franchises,
Centre-du-Québec, Mouvement Desjardins

Chez Capital régional coopératif du Mouve-
ment Desjardins, aprés avoir analysé le dossier
dans son ensemble, [linstitution peut méme
aller jusqu’a financer le fonds de roulement, les
frais de développement par des outils d’équité
ou de quasi équité. « Nous avons une longueur
d'avance sur un préteur qui exige une garantie.
C’est ce qui nous distingue et nous favorisons
plutot d'autres outils comme des dettes subor-
données pour compléter un projet», précise
Denis Desjardins, vice-président, Desjardins
Entreprises capital régional et coopératif.

L’enjeu : une bonne préparation

Que ce soit chez GE Capital, la BDC, le Mou-
vement Desjardins ou toute autre institution
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«Nous avons une longueur d'avance sur un
préteur qui exige une garantie. Nous favorisons
plutét d’autres outils comme des dettes subor-
données pour compléter un projet.» - Denis
Desjardins, vice-président, Desjardins Entre-
prises capital régional et coopératif

financiére, la bonne préparation des documents
est un enjeu déterminant lors de la premiere
rencontre.

Et que devez-vous prévoir? Un bon dossier
doit comporter le descriptif de F'équipement,
I'historique, la mission, les valeurs et le role des
dirigeants de I'entreprise, les forces, le marché
et les concurrents de la PME et les états finan-
ciers. Il est important également de justifier la
raison pour laquelle Fachat du nouvel appareil
est vital pour assurer la croissance de I'entre-
prise.

« Toutes ces informations sont prises en consi-
dération et nous serons ensuite en mesure de
préter sur la capacité de payer de la PME et
d'adapter les conditions sur mesure», ajoute
Daniel Laframboise. l
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