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Alma I Laval

Installation d'un ponceau a La Tuque

G. Larouche entretient une
approche personnalisée avec
sa clientele. « Tous les contacts
se font directement avec les
personnes concernées, comme
Ghislain Larouche, président,
Denis Larouche, vice-prési-
dent, de méme que Styve La-
rouche et moi-méme, tous les
deux gestionnaires. Notre
clienttle est donc assurée d’a-
voir acces 2 des informations
directes et d’obtenir 'heure
juste en tout temps». Et les
projets ne manquent pas!
«Nous restons 2 I'affit des oc-
casions, tant dans le secteur ré-
sidentiel que celui du génie

LES EXCAVATIONS G. LAROUCHE

Excavation et terrassement, résidentiel,
commercial, institutionnel et génie civil

civil. Nous gardons également
un ceil sur les chantiers d’éo-
liennes et, entre-temps, nous
continuons sans cesse d’amé-
liorer notre structure organisa-
tionnelle et de développer de
nouveaux projets de fagon a ré-
pondre 2 la demande, sans
cesse croissante, de notre clien-
tele, le tout en lien avec notre
mission de recherche de l'ex-
cellence», conclut Alexandre
Larouche.

Les Excavations G. Larouche
121, des Bruyeres

Alma OC GSE1J9

Tél.: 418 668-7666

Téléc.: 418 662-3600

SCIERIE
BONDU

Optimiste
pour I'avenir

Malgré les énormes difficultés que traverse I'in-
dustrie du bois, certaines entreprises tirent
mieux leur épingle du jeu que d'autres. C'est
le cas notamment de la Scierie Bondu, qui pos-
séde des installations 8 Notre-Dame-de-Pont-
main et des usines de deuxiéme et troisiéme
transformations a Laval.
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TENROX

Gérer les solutions
par le Web

Depuis 1995, le spécialiste en solutions d'affaires
Tenrox a béti une notoriété qui dépasse les fron-
tiéres. Gagnant du Lauréat Or au Gala Mercador
2010 pour avoir enregistré le plus fort pourcen-
tage des ventes a I'extérieur du Québec, Tenrox
propose ses solutions a plus de 100 000 utilisa-
teurs répartis dans prés d'une cinquantaine de

pays, dont les U.S.A. qui arrivent en téte de lice.

Fondation : 1983

Président: Ghislain Larouche

Employés: 120 en haute saison

Marchés: Saguenay/Lac-Saint-Jean, Mauricie, Abitibi

d’envergure.

et Gaspésie
- EQUIPEMENT
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Excavations G. Larouche

Nous sommes fiers de notre
partenariat avec cette équipe

_UN RESEAU A TRAVERS LE CANADA
3 Région Est:
1800 881-9828
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elon Joél Constantineau,

les usines, 2 Laval, ont
Pavantage d'étre bien situées
pour mieux écouler leur mar-
chandise et réaliser ainsi des
profits acceptables. Spécialisée
principalement dans le pin
blanc depuis le début des opé-

estime que toutes les usines de
transformation du Québec de-
vraient rouvrir 4 long terme, en
raison de la diversité des es-
sences qu'on trouve dans les
foréts du Québec et du poten-
tiel a développer.

L’entreprise de la famille
Bondu offre des maisons « en
picces détachées » en fournis-

BONDU OFFRE DES MAISONS «<EN
PIECES DETACHEES» EN FOURNISSANT
LA COQUILLE EXTERIEURE COMPLETE,

LA CHARPENTE ET LA FINITION

rations, Scierie Bondu s'appro-
visionne dans une proportion
de 50 % depuis la forét privée,
principalement en Outaouais,
en Ontario et dans le Pontiac.
Le directeur des opérations
ajoute que les foréts privées de
la région de la MRC Antoine-
Labelle n’ont pas assez de
quantités importantes de pin
blanc sur lesquelles Scierie
Bondu pourrait exploiter.

Optimiste 3 court et 2 moyen
termes, Joél Constantineau de-
meure confiant en avenir. Il

sant la coquille extérieure
complete, la charpente et Ia fi-
nition. Pour le client, il ne
reste plus qu'a s'occuper de la
fondation et des planchers. Les
Bondu ont toujours travaillé
avec le pin blanc en raison de
sa stabilité, sa qualité, sa flexi-
bilité et son cofit abordable.

Scierie Bondu

179, Montée du Moulin
Laval OC H7N 3Y8
Tél. : 450 668-8680
Téléc. : 450 668-6310
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Ludwig Melik, vice-président de ventes
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«L es gens n'achetent plus de
solutions, mais préferent
louer. Cela représente plu-
sieurs avantages, dont celui
d'avoir I'assurance de travailler
en ligne avec la version la plus
récente et d’obtenir un soutien
technique au besoin. Neuf
clients sur dix se branchent a
nos serveurs situés 3 Montréal
et 2 Los Angeles», explique le
président des ventes, Ludwig
Melik. Le logiciel de projets en
ligne de Tenrox offre la gestion
des ressources, la planification
des projets, le suivi du temps et
des dépenses, ainsi que la fac-
turation et la production des
rapports de cofits des projets.
Au total, c’est 800 clients qui

font affaires avec Tenrox, dont
les géants IBM 2 Bromont,
Alcan Rio Tinto, General
Electric et SNC Lavalin.

Fait 2 noter, Tenrox est la seule
entreprise de son secteur 2 pos-
séder les deux accréditations
suivantes: ISO 27001 et SAS
70 Type IL. «Cela a été tres dif-
ficile 4 obtenir, en raison des
criteres extrémement rigou-
reux. Mais aujourd’hui, cela
démontre I'excellence de notre
entreprise et la confiance que
les entreprises ont raison d’éta-
blir avec nous».

Tenrox

600, boul. Armand-Frappier
Laval QC H7V 4B4

Tél. : 450 688-3444
www.tenrox.com
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w‘ Entrepreneur
Forestier
0648129 Québecine.

Tél. : 819 440-4212

Télécopieur : 819 440-2450

entfilion@tlb.sympatico.ca
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